
 1 

 

 

 
 

 
 

NEDERLANDSTALIGE BENOEMINGSCOMMISSIE 
 

VOOR HET NOTARIAAT 
 

Beenhouwersstraat, 67 
B 1000 Brussel 

 

Tel. 02 506 46 44     Fax 02 506 46 49     info@bcn-not.be 

—————————————————————— 
 

VERGELIJKEND EXAMEN 2006  
 

SCHRIFTELIJK GEDEELTE 
 

Brussel, zaterdag 11 maart 2006 (voormiddag) 

 
 

VRAGENLIJST nr II 
 

CONSULTATIES-CLAUSULES  
 

 

 
Deze vragenlijst bevat zes vragen, die elk voor zeven punten tellen.  

U dient vier vragen naar keuze te beantwoorden. 

Indien u  meer dan vier vragen beantwoordt,  zal er alleen met de  

eerste vier antwoorden rekening gehouden worden. 

Totaal  voor deze vragenlijst : 28 punten 

 

Gelieve te antwoorden in de daartoe voorziene kaders. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
 

 



 2 

1. a. U wordt gelast met de verkoop van een woning. De verkoper wenst nog vier maanden na de 

ondertekening van de akte in de woning te kunnen blijven wonen. De koper gaat hiermee akkoord. U 

wordt verzocht om de aangepaste clausules terzake op te maken. 

 

b. Na ondertekening van de onderhandse verkoopovereenkomst zonder opschortende voorwaarde, 

komt de verkoper u zeggen dat de veranda zonder stedenbouwkundige vergunning werd opgericht. 

Hij heeft dit ook aan de koper meegedeeld. Deze wenst hoedanook aan te kopen.  Beide partijen 

wensen de notariële akte te verlijden en vragen u om een datum voor ondertekening vast te stellen. 

De koper, die geen hypothecair krediet nodig heeft, is bereid om de risico’s op zich te nemen. 

Zal u de akte verlijden? Welke clausules zal u in voorkomend geval in de akte opnemen? Zou u de 

akte ook verlijden wanneer er een hypothecair krediet nodig is? 
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2.  Een jong koppel komt u raadplegen: zij wensen te huwen en komen inlichtingen vragen i.v.m. 

een eventueel huwelijkscontract. 

De man is reeds eigenaar van het huis waarin zij na hun huwelijk zullen gaan wonen. De aankoop 

van deze woning werd destijds deels gefinancierd d.m.v. eigen middelen van de man (ongeveer 

100.000,00 EUR) en deels d.m.v. een nog lopende hypothecaire lening (ongeveer 100.000,00 EUR, 

waarvan nog maar een klein stuk terugbetaald). 

De man wenst het huis in te brengen in het gemeenschappelijk vermogen (of dit al dan niet beperkt 

is, is irrelevant).  

Na onderzoek meent u dat de inbreng in het gemeenschappelijk vermogen inderdaad de beste 

oplossing is.  

Schrijf de clausule van inbreng. 
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3. U wordt geraadpleegd door twee onder het wettelijk stelsel gehuwde echtgenoten, die u 

vragen om de akte voor te bereiden van de schenking van een gedeelte van hun roerend vermogen ten 

gunste van hun twee meerderjarige kinderen. Voorwerp van de schenking zijn kapitalisatie-beveks, 

beursgenoteerde aandelen en obligaties, alsook alle aandelen op naam in hun familievennootschap 

die zij samen hebben opgericht toen ze nog maar pas getrouwd waren. 

Laatstgenoemde vennootschap is een NV, waarvan de hoofdactiviteit bestaat in de koop en verkoop 

van kledingstukken. Beide schenkers zijn de enige bestuurders van de vennootschap (beiden actief) 

en wensen dit te blijven. De NV is daarenboven ook eigenares van het onroerend goed dat door de 

schenkers bewoond wordt (gezinswoning). Het koppel is zeer bemiddeld.  

U bent van oordeel dat een schenking beantwoordt aan een optimale successieplanning. Alle 

elementen zijn verenigd: goede familiale verstandhouding, twee meerderjarige kinderen, geen 

schuldeisers en een schenking die de economische situatie van de schenkers niet in het gedrang 

brengt. 

Hoe zal u aan de ouders een voldoende en gelijkmatig inkomen waarborgen? 

Schrijf de clausules (zonder hierbij de fiscale aspecten te behandelen). 
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4.  Jan en Ann wonen feitelijk samen en zijn kinderloos. Jan en de familie van Ann kunnen niet 

goed met elkaar opschieten. In de familie van Jan, wiens ouders reeds overleden zijn, is de situatie 

anders. Zijn twee broers Peter en Mike, beiden ongehuwd, kunnen zeer goed opschieten met Ann. 

Jan maakt een afspraak bij de notaris en legt hem deze situatie uit. Jan wil een testament maken 

waarbij zijn gehele vermogen toekomt aan Ann. Wel wil hij dat wanneer Ann na hem overlijdt, er 

niets van hetgeen hij aan haar legateerde in de handen van haar familie terechtkomt. Integendeel, hij 

wil dat wat hij legateerde aan Ann terugkeert naar zijn broers Peter en Mike. 

Schrijf het beschikkend gedeelte van het testament van Jan. 
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5. U wordt geraadpleegd door drie vrienden die samen een zaak willen opstarten. Zij hebben een 

afspraak met een leverancier van een revolutionair nieuw systeem van stofzuigers waarvoor zij de 

exclusieve verdeler voor België zullen worden. Zij wensen een aangepaste vennootschapsstructuur. 

Hun prioriteiten zijn: alle drie bestuurder of zaakvoerder zijn en gezamenlijke bevoegdheden. 

Behoudens voor daden van dagelijks bestuur en handelingen met een waarde van minder dan € 2.500, 

wensen zij dat de vennootschap slechts rechtsgeldig verbonden kan worden mits de handtekening van 

de drie bestuurders of zaakvoerders.  

 

Schrijf zowel voor een NV als een BVBA de statutaire clausules die beantwoorden aan hun 

verwachtingen.  
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6.  Jan was eertijds gehuwd met Ann, die een dochter had uit een vorige relatie, Sien. Het 

huwelijk liep spaak en de echtscheiding werd uitgesproken in mei 2002. Jan heeft wel een 

buitengewoon goed contact met Sien en ze zien elkaar zeer vaak. 

Jan huwt in augustus 2002 met Veerle, een vroegere klasgenote van hem, die twee kinderen uit een 

vorige relatie heeft, Ben en Adriaan. Zij zijn gehuwd onder het stelsel van de zuivere scheiding van 

goederen en wonen in het huis dat persoonlijk eigendom is van Jan. Aangezien Jan en Veerle beiden 

reeds wat meegemaakt hebben bij het stuklopen van hun vorige relaties, wensen zij thans goede 

afspraken te maken, en maken een afspraak bij de notaris. Hun bedoelingen zijn de volgende: 

Bij het overlijden van Jan moeten Veerle, Ben en Adriaan zo weinig mogelijk erven, indien mogelijk 

niets. Wel wil Jan dat indien hij tijdens het huwelijk zijn mening zou herzien, hij éénzijdig deze 

regeling kan aanpassen. Veerle is het volledig eens met hem. Daarnaast hebben Jan en Veerle de 

bedoeling volgend jaar een appartement als buitenverblijf te kopen aan de kust. Dit appartement moet 

aan de langstlevende van hen beiden toekomen. Geen van de kinderen mag hier iets mee te maken 

hebben, want het is hun gezamenlijke verwezenlijking. 

Wat kan de notaris hun aanraden ? Stel de clausule op. 
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